
Wij zijn op zoek naar een: 

ACCOUNTMANAGER (32-40 UUR)

In deze functie kom je terecht in een echt Brabants familiebedrijf, dat sinds 

1982 actief is in de Nederlandse en Belgische voedingsmiddelenindustrie. 

Baaijens levert oplossingen voor de processing van voeding. Dit gaat 

van vlees, vis, pluimvee tot aan Vega en salades. We doen dit in nauwe 

samenwerking met onze internationale exclusieve partners.

Je komt in een werkomgeving waar we als team werken aan succesvolle 

oplossingen en waarin er volop ruimte is voor eigen persoonlijke invulling en 

ontwikkeling. 

Je bent de belangrijke schakel tussen onze klanten en de verkoopafdeling, 

waarbij je graag werkt in een omgeving van techniek en voeding.

Baaijens Industrial Equipment bv

Dommelstraat 4, 5347 JL  OSS

Postbus 25, 5340 AA  OSS

T: +31 (0) 412 623056 E: info@baaijens.nl 

www.baaijens.nl

Wat voor competenties moet je 

hebben:

• Resultaatgericht

• Initiatief 

• Accuraat

• Communicatief en sociaal vaardig

• Overtuigend

• Goed plannen en organiseren

• Onderhandelen

Als accountmanager ben je 

verantwoordelijk voor:

• Klantentevredenheid

•  Opbouwen van relaties met 

klanten en nieuwe contacten

•  Afhandelen van klachten  

en meewerken tot oplossingen

•  Verzamelen en mede analyseren  

van marktgegevens

•  Verkoopkansen zien en daarop 

inspelen

•  Uitwerken en opvragen  

van offertes

• Management (sales) overzichten

Je hebt:

• De juiste opleiding

•  Beheerst de Nederlandse, Duitse 

en Engelse taal in woord en 

geschrift

• In bezit van rijbewijs 

•  Kunt goed overweg met 

computersystemen

Wat krijg je:

•  Goed passend salaris op basis  

van kennis en ervaring

• 8% vakantietoeslag

•  Goede secondaire 

arbeidsvoorwaarden

• Reiskostenvergoeding

• 25 vakantiedagen

• Opleidingsmogelijkheden op maat

Heb je belangstelling:

Stuur je schriftelijke reactie, voorzien 

van cv aan: info@baaijens.nl 

Voor vragen kun je bellen naar: 

0412-623056 of mailen naar

info@baaijens.nl


